


какие вопросы 
мы решаем

С чем к нам 
обращаются

В наше агентство обращаются, чтобы увеличить продажи. 

Мы можем выполнить одну конкретную задачу или 

разработать большую рекламную стратегию

С помощью инструментов  

оптимизируем рекламные бюджеты, повышаем продажи, 

сокращаем внутренние издержки на процессы

интернет-маркетинга

Создать сайт — интерфейс, 

дизайн, контент

Запустить 

контекстную рекламу

Провести аудит сайта и оценить 

производительность

Разработать Digital — 

стратегию продвижения

Разработать 

фирменный стиль

Оптимизировать 

рекламный бюджет

Оптимизировать бизнес — процессы, 

включая процессы продаж

Вывести сайт на первые 

позиции в Яндексе и Google

Научить считать эффективность 

денег, вложенных в маркетинг
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как мы работаем

Производства – наше все. Мы уважаем труд, который лежит 

на плечах топ-менеджмента и собственников заводов, 

фабрик и цехов, поэтому готовы сделать все возможное, 

чтобы увеличить их продажи.

С кем мы не работаем

Магазины 

алкоголя и сигарет

Религиозные 

организации

Онлайн-казино Секс-шопы

Магазины БАДов 

и суперфудов

Студии 

личностного роста

У меня со сбытом все в порядке, 

что можете предложить?

У вас есть опыт работы с производствами?

Может проще и дешевле создать свой 

отдел маркетинга?

Инструментов масса: мы уменьшаем маркетинговый бюджет 

с помощью аудита текущих активностей Вашей компании, можем 

улучшить Вашу репутацию, можем вывести Вас на зарубежные 

рынки и рынки СНГ
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Да, и огромный. Мы работаем с производствами с 2015 года, почти 

все клиенты у нас постоянные. За эти годы мы научились 

понимать специфику, вникать в процессы каждого конкретного 

бизнеса. Есть множество кейсов по конкретным сферам.

752

Врядли На проект мы выделяем команды по 4-5 человек, 

у каждого есть профильные компетенции и каждый уже работал 

с проектами по производствами. Люди с таким опытом в штате 

будут стоить очень дорого и, скорее всего, будут закрывать только 

какую-либо одну компетенцию.
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Рейтинг РУНЕТА

100
МЫ В ТОП

РОССИИ

Разработчики сайтов для промышленности и оборудования

Разработчики сайтов для строительства и ремонта

Разработчики лендингов

Брендинговые агентства

Интеграторы CRM

Агентство контекстной рекламы для строительства и ремонта

Агентства контекстной рекламы для промышленности и оборудования
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контекстная 
и таргетированная 
реклама

Это два разных вида продвижения, но они часто дополняют друг друга. 

Мы можем запустить рекламу с нуля или проанализировать настройки 

уже запущенных рекламных кампаний. Сравним активность 

с конкурентами и подскажем что улучшить

Отслеживаем статистику, корректируем по ней 

объявления или предлагаем новую стратегию 

привлечения трафика

Как работает: пользователь вводит запрос 

в поисковой системе и в ответ получает объявление 

по теме — это небольшой текст ссылкой в начале 

или в правой колонке страницы

Настраиваем по ключевым фразам 

в Яндекс.Директ и Google Ads — это реклама 

в поисковых системах и на партнерских 

сайтах

Контекстная

Запускаем по параметрам ЦА в соц-сетях — 

это реклама в Facebook, ВКонтакте, Instagram, 

Одноклассниках

Как работает: объявление «нацеливают» 

на конкретную аудиторию по полу, возрасту, 

интересам, месту проживания пользователя — это 

графическая картин- ка с коротким текстом в ленте, 

либо на полях соцсети

Таргетированная

Этапы работы над рекламой

01 Подробное интервью с заказчиком. 

Анализ спроса и конкурентов

02 Проверка эффективности 

рекламы и внесение изменений

03 Отчетность после каждой 

проверки и рекомендации 
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разработка сайта
Спроектируем сайт, который будет привлекать трафик и продавать 

услуги клиента. Продумаем удобный интерфейс, красивый 

и функциональный дизайн. Если нужно, можем создать лендинг — 

отдельную посадочную страницу для продвижения конкретного 

продукта

Этапы создания многостраничного сайта 

(на уникальном дизайне)

Кто работает 

в нашей компании

Поддержка и развитие сайта 

(на постоянной основе)

1

Исследование ЦА 

и конкурентов 

(3 недели)

2 3 4 6 75

Проектирование 

интерфейсов 

(9 недель)

Разработка 

дизайна 

(10 недель)

Подготовка 

контента 

(7 недель)

Анализ 

эффективности 

(2 недели)

Тестирование 

и запуск 

(1 неделя)

Маркетологи

Дизайнеры

Программисты

Редакторы

месяца

месяц3 1
минимальный 

срок для создания 

многостраничного 

сайта с нуля 

понадобится 

для разработки 

лендинга112
сайтов

за 7 лет
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seo: 
поисковая 
оптимизация

Чтобы пользователи увидели сайт первым в списке при поиске 

в Google или Yandex — его нужно адаптировать под конкретные 

требования поисковых систем.

Какой результат  

на примере сайта  аренда-авто-м4.рф

Как мы это делаем:

01
Честно наращиваем 

органический трафик за счёт 

правильной структуры текста

02
Составляем календарь 

выгодных тем для трафика 

по сезонам и событиям

03
Учим сотрудников, как 

самостоятельно использовать 

и внедрять наши инструменты

Мы заботимся о репутации клиента, поэтому 

при настройке SEO соблюдаем правила 

поисковых систем и избегаем манипуляций

Сроки:  2 месяца

Оптимизировали структуру главной 

страницы сайта и 200 карточек товара

Сроки:  2 дня

Провели вебинары “Как писать 

правильные метатеги и заголовки”

Сроки:  1.5 месяца

Составили календарь трафиковых  

тем на 12 месяцев

Просмотры:

стало 41 000

было 23 054

Длительность:

стало 1 минута 50 секунд

было 35 секунд

Конверсия:

стало 267 заявок в месяц

было 154 заявки в месяц

+78%

+214%

+42%
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сквозная 
аналитика
Сквозная аналитика помогает узнать, 

сколько прибыли принесла реклама

Благодаря сквозной аналитике, рекламный 

бюджет формируется на основе четких 

данных о продажах, а не наобум

Считаем конверсии на каждом 

этапе воронки продаж

Прогнозируем объем продаж 

и бюджет на новую рекламную кампанию

Готовим отчеты для каждого специалиста 

компании: таблицы, графики, диаграммы

Посетители

Сайт

Заявки

Анализ продаж
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35 клиентов

внедрили нашу сквозную 

аналитику и увеличили 

продажи в 2 раза

х
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Внедрение CRM и ERP
Сейчас невозможно представить производство, которое работало бы через 
таблицы .xls.  совмещают в себе работу над 
проектами внутри компании, контроль деятельности менеджеров 
по продажам, интегрируются с бухгалтерией и даже помогают с кадровым 
учетом

Современные CRM системы

Мы проверенные партнеры: Какие задачи решает CRM:

маркетинг для b2b компаний и производств

Ведение и учет базы клиентов 

(заказчиков)

Контроль качества и скорости 

отработки обращений

Аналитика деятельности продавцов Учет заказов и продаж на всех этапах

Учет и обработка входящих обращений 

(заявок, звонков, писем), а также их 

источников (рекламных площадок)

Оперативный контроль продаж 


(в частности, контроль исполнения 

заказов)

Сохранность и консолидация истории 

работы с клиентами
Контроль этапов сделки



наши Достижения
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Кейсы и Отзывы

маркетинг для b2b компаний и производств

Кейсы Отзывы

https://l-digital.ru/cases/
https://l-digital.ru/reviews/


наши клиенты
В нашем подходе мы используем  для 

достижения результата, которые с практической точки 

зрения доказали свою эффективность.  Мы предпочитаем 

сотрудничество, в котором выигрывают 

все средства

обе стороны
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вопросы и ответы

Кому?

Когда?

Что?

Сколько?

Где?

Отвечаем на вопрос после аудита и подробного анализа 

рынка и вашего продукта. Подбираем и сегментируем 

именно вашу целевую аудиторию, как результат — 

суперточные попадания и привлечение клиентов

Подбираем идеальные каналы продвижения. 

В случае применения комплексного маркетингового подхода — 

”захватываем” всю вашу интернет-аудиторию

Умеем взаимодействовать с целевым пользователем 

во время его customer journey (цикл взаимодействия 

клиента с брендом) на сайте

Только четко сформулированное УТП (уникальное 

торговое предложение), преимущества вашего 

продукта, услуг или сервиса

Стоимость всех работ определяется еще “на берегу”, 

мы составляем краткий бриф и вы видите 

за что платите и в каком объеме



контакты

Мы находимся рядом с вами

А если не рядом, то сократим расстояние сами. 


Мы всегда рады дистанционным встречам


по ,  или .ZOOM Skype Whatsapp

г. Липецк, ул. Советская, д.36 

офисы 421,422,425

info@l-digital.ru

+7(800) 600-63-22 

+7(499) 112-40-17 

+7(951) 303-89-68
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